




















 

22

 



 

23

 

3. GRUPPO D’ACQUISTO SOLARE 
3.1 Perché un G.A.S.   
 

 

Energia Comune  ha promosso la costituzione di un gruppo solare d’acquisto con l’obiettivo di 
agevolare le famiglie interessate alle installazioni di solare termico e/o fotovoltaico, riuscendo ad 
ottenere vantaggiose condizioni economiche, ottimo rapporto qualità/prezzo e migliori garanzie. 
Durante tutte le attività, sia quelle di sportello che le serate divulgative, sono state raccolte le pre-
adesioni al gruppo d’acquisto; famiglie cioè che pur non avendo certezza di realizzare un impianto, 
hanno espresso interesse al progetto e ci hanno fornito i loro dati affinché - senza impegno – 
fossero tenuti informati e coinvolti nella fase di individuazione della migliore offerta.  

In sintesi gli obiettivi del G.A.S. sono: 

� Aumentare la consapevolezza e l’informazione tra le famiglie aderenti 

� Definire un capitolato - bando di gara a cui le aziende installatrici si impegnano 

� Attraverso un percorso partecipato, selezionare un preventivo con la migliore soluzione 
qualità/prezzo 

� Fornire un pacchetto chiavi in mano, con estensione delle garanzie e delle manutenzioni 
gratuite e pratiche burocratiche  

� Ridurre il prezzo d’acquisto del 20/30 % rispetto al prezzo medio corrente del mercato 

 

3.2 Capitolato di gara 

Raggiunta una “soglia critica” di 50 pre-adesioni al G.A.S., è stato predisposto un bando di gara  
per raccogliere le migliori offerte, rivolto ad aziende del settore, comprese prevalentemente nel 
bacino regionale. 

Cos’è un G.A.S. ? 
Il Gruppo d’Acquisto Solare è un soggetto informale che aggrega famiglie che 
hanno un interesse comune all’acquisto di pannelli solari termici e fotovoltaici. È 
l’idea di accorpare la domanda per avere prodotti garantiti e di qualità, risparmiare 
soldi e avere supporto tecnico condiviso. È, in buona sostanza, uno strumento di 
partecipazione all’acquisto. 
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Il capitolato di gara è stato spedito a oltre 130 contatti aziendali  (un ampia fetta delle aziende del 
settore presenti nel nord est) e alle Associazioni di categoria per diffusione. 

Sono le 20 aziende  che hanno partecipato alla gara, presentando 40 soluzioni per il fotovoltaico  
e 16 per il solare termico. 

Elenco ditte partecipanti 
 

1 V-CLIMA di Vazzoler Walter 11 DELTA SERVICE srl 

2 CAE S.r.l. 12 S.T.E. ENERGY Spa 

3 B. F. Energy S.r.l. 13 SVET ecologia 

4 DOMUS ENERGIA Snc 14 IDROGROUP Srl 

5 DECA Srl 15 NEOHABITAT S.R.L. 

6 VALLI Srl – Divisione FINSOLAR 16 IL PUNTO ENERGETICO SNC 

7 ECOENERGY snc 17 FIAT LUX IMPIANTI S.R.L. 

8 AMBROSIANA IMPIANTI Sas 18 SOLE' ENERGIE ALTERNATIVE s.r.l. 

9 ENERGOL Srl 19 MG.IMPIANTI ELETTRICI SNC 

10 GIANNI BOTTER snc 20 Solar System 

accolti tutti i preventivi, il 08/10/09 si è riunita la Commissione tecnica  formata dai rappresentanti 
di Legambiente, PadovaTRE Srl, rappresentanti delle famiglie aderenti al G.A.S. e tecnici esterni 
esperti del settore. Preliminarmente ha definito la griglia di assegnazione dei punteggi per la 
creazione di una graduatoria. Tale graduatoria è indicativa e finalizzata a raffrontare le offerte, 
mentre la scelta del vincitore è lasciata alle famiglie aderenti nelle successive assemblee 
pubbliche. La commissione tecnica ha deciso di attribuire i seguenti pesi alle 3 macro categorie 
della griglia di valutazione: 

- 20 punti attribuibili al curriculum aziendale 
- 50 punti attribuibili alla qualità dei prodotti 
- 30 punti attribuibili al prezzo 

Caratteristiche del “CAPITOLATO DI GARA” (scaricabile dal sito) 

- carattere privatistico, 21 articoli e 4 allegati tra cui modulo d’offerta economica 

- richiesta di un pacchetto “chiavi in mano” omnicomprensivo di installazione, garanzie, 

manutenzione e pratiche burocratiche fino al riconoscimento della tariffa incentivante per il 

fotovoltaico e della detrazione fiscale del 55% per il solare termico.  

- prezzo esclusivo espresso in €/KW per il fotovoltaico e in €/mq per il solare termico  

- sopralluogo e preventivo gratuito senza impegno per gli aderenti al GAS 

- valutazione delle offerte in base a: curriculum aziendale, qualità di prodotti e servizi, sicurezza 

nei cantieri, estensione delle garanzie, prezzo 

- garanzie di 24 mesi sugli impianti in ogni loro parte, di 10 anni sui prodotti fotovoltaici (pannelli 

e inverter), e di 5 anni sui prodotti termici (pannello, centralina, pompe e bollitore)  

- richiesta di un fondo di garanzia del 10 % trattenuto dal Padova TRE svincolata al collaudo 

dell’impianto 
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Ciascun pacchetto di punti viene ripartito per le singole voci (riportate in legenda) che definiscono 
la griglia in maniera univoca e per rendere l’attribuzione dei punteggi più oggettiva possibile. 

Punteggi Curriculum aziendale 

Capitale sociale  
Installazioni 

Certificazioni 
dell'azienda FV & ST Banca%Assic 

Completezza 
Offerta 

prossimità 
territoriale 

2 4 3 3 1 4 3 

 
Punteggi Qualità dei prodotti fotovoltaico 
Garanzia Modulo 

(Difetti di 
fabbricazione) 

Tolleranza 
Efficienza del 

pannello 
(Rendimento) 

Caratteristiche 
tecniche Marca 

fabbricazione 
locale 

produzione 
(garanzia durata 

moduli) 

3 4 2 3 8 3 3 
 

staffaggio (4) staffaggio (4) Altri componenti (accessori) (5) 
Inverter Garanzia 

inverter 
Garanzia 

quadro elettrico qualità  garanzia  qualità 
(scaricatori) 

garanzia 

Assicurazione  
ALL RISK  

8 3 3 2 2 2 3 1 

 
Punteggi Qualità dei prodotti solare termico 

Sottovuoto Eff pannello 
eta 0 

Marca 
Conosciuta 

Max 
pressione 

Fabbricazione 
locale 

temp 
blocco/stagnazione 

Caratteristiche 
tecniche 
pannello 

Garanzie 
pannello 

3 4 2 2 3 2 9 4 
 

Temp max 
bollitore 

Caratteristiche 
Tecniche 
Bollitore 

garanzia 
bollitore 

Assicurazione 
inclusa 

Stagnazione 

Tipologia e 
marca 
gruppo 
pompe 

Tipologia 
regolazione 

gruppo 
solare 

Garanzia 
parti 

secondarie 

2 4 4 2 4 1 2 2 

 
Prezzo 

   
media di tutte le offerte escluse le anomale, al prezzo 

medio si attribuisce 15 punti  

sotto i 3600 euro /KWp 
Offerta anomala da 

eliminare  ogni 100 euro in meno si aggiunge un punto 

    ogni 100 euro in più si toglie un punto 

e sopra i 6000 euro /KWp  Offerta anomala da 
eliminare 

  

 
 
La commissione ha stabilito di giudicare anomale le offerte riportanti garanzie sul pannello 
fotovoltaico superiori ai 15 anni e con il prezzo di riferimento superiore ai 6.000 euro e inferiori ai 
3.600 euro per la fascia di potenza compresa tra i 20 e i 60 KWp. 
 
Nei giorni successivi gli operatori di Energia Comune  hanno attribuito i punteggi alle diverse 
offerte pervenute giungendo ad una graduatoria orientativa. 
 
L’aggiudicazione del vincitore avviene in due affollate serate pubbliche  (svolte a Este e Piove di 
Sacco il 13 e 14 ottobre 2009) in cui l’assemblea delle famiglie aderenti al G.A.S. ha scelto e 
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votato la soluzione migliore sia per il termico che per il fotovoltaico sulla scorta delle indicazioni 
fornite dalla Commissione tecnica.In questa occasione, vengono fornite copie della graduatoria a 
tutti i presenti, omettendo di proposito il nome delle aziende di riferimento.  

Questo per garantire che la votazione possa avvenire nel modo più  indipendente e neutro 
possibile. L’offerta vincitrice, votata dalla quasi unanimità degli aderenti, viene quindi resa pubblica 
e ci si accorda per un successivo incontro, a distanza di una settimana, con l’azienda selezionata 
che avrà il compito di illustrare l’offerta nel dettaglio e rispondere alle domande degli aderenti al 
G.A.S. L’azienda selezionata, diventa così azienda partner di Energia Comune  e si impegna a 
predisporre un contratto che includa quanto previsto nel capitolato di gara, fornendo agli aderenti 
un pacchetto chiavi in mano per le istallazioni senza altre spese aggiuntive. 

 Lo sportello Energia Comune  vigilerà sul lavoro dell’azienda partner richiedendo settimanalmente 
un report e controllando la tempistica con cui vengono realizzati i sopralluoghi e le installazioni. 
Inoltre viene garantito un servizio di verifica della conformità dei preventivi formulati dopo i 
sopraluoghi con quanto previsto nel capitolato di gara per tutti gli aderenti che lo desiderino.  

3.3 Planning temporale delle azioni a favore del G. A.S. 
 
Settembre 15/9/09 apertura gara 

5/10/09 chiusura gara 

8/10/09 commissione tecnica (valutazione offerte e attribuzione punteggi) 

13 -14/10/09 assemblee pubbliche con scelta dei vincitori (diffusione e 
comunicato stampa) 

Ottobre  

21-22/10/09 incontro assembleare degli aderenti al G.A.S. con l’azienda 
vincitrice 

Novembre 

 invio lettera alle famiglie con gli esiti del bando e prospetto 
dell’ammortamento dell’investimento 

pubblicizzazione presso gli sportelli e con newsletter 

3/12/09 serata pubblica a Baone 

11/12/09 serata pubblica a Pontelongo 

Distribuzione presso 6 Istituti Comprensivi del Depliant 
Dicembre 

31/12/09 termine ultimo per le adesioni al G.A.S. 

 

 

3.3. a Comunicazione 
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Successivamente all’aggiudicazione della gara si è dato ampio spazio alla pubblicizzazione 
dell’iniziativa, attraverso l’uscita di articoli su quotidiani locali, depliant specifici, e sono state 
recapitate lettere a casa di tutte le utenze dei Bacini Padova 3 e Padova 4 in cui veniva riportato 
l’esito del bando e il prospetto per l’ammortamento dell’investimento. 
 
Il sito web è stato tenuto aggiornato con le informazioni relative al G.A.S., sono scaricabili dal sito i 
verbali delle commissioni e delle serate svolte, oltre che la graduatoria delle aziende partecipanti. 
Inoltre è stato attivato un servizio di newsletter per tutti i contatti mail registrati dallo sportello. 

3.3. b Comuni per il sole  

Due dei 58 comuni interessati dall’iniziativa si sono distinti per la disponibilità dimostrata, con la 
scelta fatta dalle amministrazioni di organizzare due serate ad hoc per promuovere il G.A.S.  

Baone e Pontelongo  si sono impegnate a coinvolgere i propri cittadini e risultati ottenuti  danno 
ragione a questa scelta. In particolare Baone ha promosso un’iniziativa parallela “100 tetti 
fotovoltaici per Baone” che ha fatto sì che il comune detenga il più alto indice di aderenti rispetto 
alla popolazione, (il 2,3% dei nuclei familiari esistenti).  

3.4 Caratteristiche dell’offerta vincitrice 

Azienda vincitrice : ha sede nel piovese, con vasta esperienza. Ha partecipato alla selezione 
promossa da Energia Comune  (55 i preventivi pervenuti tra fotovoltaico e termico da 20 aziende) 
con una offerta giudicata come la migliore per qualità, prezzo e garanzia. 

Prezzo ottenuto : è di 3.750 €/kwp per il fotovoltaico (prodotto SPS) o 4.150 €/kwp (prodotto 
Schuco) - rispetto alle attuali medie di mercato che si aggirano sui 4.800 €/kwp - e 900 €/mq per 
superficie solare per un impianto solare termico a circolazione forzata completo di bollitore da 300 
lit, complesso pompe e connessioni all'impianto esistente - rispetto ad una media di mercato sui 
1.200 €/mq.  

Garanzie ottenute : sono migliori di quelle offerte abitualmente a singoli acquirenti: estesa a 10 
anni per il fotovoltaico e a 5 anni per il termico, sia sui componenti e che sugli impianti installati. 

Caratteristiche tecniche : i pannelli prescelti (scarica le schede tecniche: termico e fotovoltaico) si 
situano nella gamma alta. 

Servizi : l'azienda assicura agli aderenti al G.A.S.: progettazione, collaudo, manutenzioni 
periodiche ordinarie e straordinarie, pratiche burocratiche comunali e per accedere allo sgravio 
fiscale del 55% e al conto energia. 

3.5 Gli aderenti al G.A.S. 
Si è chiuso il 31 dicembre scorso il Gruppo d’Acquisto Solare  per residenti nei 58 comuni 
compresi nei Bacini Padova 3 e Padova 4. 

Complessivamente sono 295 le famiglie  che, alla fine di un percorso fatto di serate pubbliche, 
consulenze agli sportelli, divulgazione tramite depliant e sito, hanno aderito richiedendo un 
sopralluogo da parte della ditta selezionata per le installazioni di pannelli solari termici e 
fotovoltaici. Di queste 267 sono interessate a realizzare impianti fotovoltaici mentre 116 impianti di 
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solare termico. Nella ripartizione territoriale il Bacino Padova 3 totalizza 162 famiglie aderenti 
mentre nell’area del Bacino Padova 4 sono 120 famiglie interessate. 13 sono invece gli aderenti 
che risiedono in comuni contermini. 

Il comune con il maggior numero di adesioni al G.A.S. è Piove di Sacco , con 28 famiglie 
interessate alle installazioni mentre è Baone  con il più alto indice di aderenti rispetto alla 
popolazione, il 2,3% dei nuclei familiari esistenti. Un risultato possibile grazie ad un diretto 
coinvolgimento dell’Amministrazione Comunale che ha promosso il G.A.S. attraverso un’iniziativa 
ad hoc: “Cento tetti fotovoltaici per Baone”. Comunque buone in termini percentuali le adesioni 
registrate a Vighizzolo, Villa Estense  e Santa Margherita d’Adige . Ottimi infine le adesioni 
ottenute nei 5 comuni dove sono attivi gli Sportelli energia, segno dell’importanza di approfondire 
la tematica direttamente con un operatore superpartes. Soltanto 4 i Comuni che non presentano 
famiglie interessate al Gruppo d’Acquisto: Ospedaletto Euganeo, Polverara, Sant’Angelo di Piove 
e Urbana.  

SUDDIVISIONE ADERENTI PER COMUNE 

Agna 6 Megliadino San Fidenzio 2 
Anguillara Veneta 1 Megliadino San Vitale 3 
Arqua' Petrarca 1 Merlara 2 

Arre 2 Monselice 14 
Arzergrande 10 Montagnana 13 

Bagnoli di Sopra 4 Ospedaletto Euganeo 0 
Baone 25 Pernumia 1 

Barbona 2 Piacenza d'Adige 1 
Battaglia Terme 5 Piove di Sacco 28 

Boara Pisani 2 Polverara 0 
Bovolenta 1 Ponso 2 
Brugine 5 Pontelongo 7 

Candiana 4 Pozzonovo 3 
Carceri 3 Rovolon 1 
Cartura 2 Saletto 2 

Casale di Scodosia 5 San Pietro Viminario 2 
Castelbaldo 3 Santa Margherita d'Adige 6 

Cinto Euganeo 4 Sant'Angelo di Piove di Sacco 0 
Codevigo 2 Sant'Elena 2 
Conselve 14 Sant'Urbano 1 

Correzzola 6 Solesino 4 
Due Carrare 13 Stanghella 4 

Este 11 Terrassa Padovana 3 
Galzignano Terme 5 Tribano 2 

Granze 2 Urbana 0 
Legnaro 10 Vescovana 4 

Lozzo Atestino 7 Vighizzolo d'Este 6 
Masera' di Padova 2 Villa Estense 9 

Masi 1 Vo' 2 
    Esterni 13 

TOTALE    295 
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3.6 Impatto economico – ambientale del GAS 
 
Al 16 aprile 2010 i dati in nostro possesso indicano che sono già 44 su 295 le famiglie aderenti al 
G.A.S. che hanno firmato il contratto e richiesto l’installazione degli impianti solari per un totale di 
quasi 140 KWp di fotovoltaico e oltre 25 mq di termico. 
In base all’esperienza con altri G.A.S possiamo stimare che nei prossimi mesi altre 60 famiglie 
vadano a realizzare gli impianti tramite il Gruppo d’Acquisto Solare per una realizzazione totale di 
310 KWp.   
 
Rispetto a quanto installato dal 2006 al 2009 (dati storici delle installazioni censite dal GSE) nei 58 
comuni, nei soli 8 mesi di Energia Comune  il G.A.S. ha incrementato del 22,5% le installazioni 
di impianti  domestici (sotto i 5 KWp) e, grazie alle installazioni ipotizzate, si andrà a potenziare del 
50% le attuali installazioni complessive nel territorio dei Bacini Padova 3 e Padova 4. 

 

 

 



 

31

 

Interessante è anche l’analisi dei risparmi economici conseguiti tramite il G.A.S. con una media 
di risparmio di 950 euro su KWp installato per il fotovoltaico rispetto ai prezzi medi di mercato.  

Il vantaggio economico complessivo per le famiglie generato dal G.A.S. si può ipotizzare pari a 
293.550 euro. 

 
 

Anche i dati circa le emissioni di CO2  risparmiata sono interessanti. Si stima un risparmio di oltre 
1.750 tonnellate di CO2 nei venticinque anni di funzionamento dei pannelli solari installati 
attraverso la campagna Energia Comune  promossa dal Padova T.R.E. srl. 
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4. ATTIVITÀ DI FORMAZIONE 
Gli argomenti trattati hanno riguardato i temi del Risparmio energetico e delle risorse rinnovabili.  

A seconda del tipo di audience e dei quesiti ed interessi specifici manifestati nel corso degli incontri 
si sono poi approfonditi volta per volta temi particolari come riqualificazione energetica del 
patrimonio edilizio esistente, energia solare fotovoltaica e termica, energia da biomassa, 
impiantistica, isolamenti, materiali, sistemi di certificazione energetica, regolamenti edilizi, norme e 
leggi in materia energetica ed urbanistica-ambientale.  

Le esposizioni, predisposte ed elaborate originalmente dagli autori in formato ppt (power point), 
hanno fatto sempre uso di notebook e proiettore.  

Gli incontri hanno offerto l’opportunità di presentare natura, obiettivi e scopi dello Sportello e di 
lanciare il GAS solare. 

Per quanto riguarda il tema delle riqualificazioni energetiche l’interesse dei partecipanti è stato 
rivolto in particolare alle tecniche costruttive, alle procedure amministrative ed alle agevolazioni 
economiche (fiscali e finanziarie). Le attenzioni maggiori sono tuttavia andate al tema delle 
rinnovabili ed in particolare alla produzione di energia solare fotovoltaica ed alla possibilità di 
realizzare gli impianti grazie al GAS. 

4.1 Formazione personale di front office  
Svolta l’organizzazione e realizzazione di n. 3 incontri interni alla Padova TRE srl rivolti alla 
formazione di base del personale di call center/front office. Per un totale di 12 ore complessive 
svolte c/o sede di Este in data 9, 18 e 25 marzo 2009. 
 
In particolare agli incontri rivolti al personale della Padova Tre srl hanno relazionato arch. Stefano 
Bassan, ing. Alessandro Mazzari, dott. Andrea Nicolello-Rossi e dott. Davide Sabbadin sui 
seguenti temi: 

- 09/03/2009 – 14:00/18:00 
Introduzione al progetto Energia Comune , panoramica incontri formativi, descrizione 
esperienze di altri sportelli; Cenni sulle diverse forme di produzione di energia da fonti 
rinnovabili, solare, fotovoltaica, biomassa, eolica, idraulica, geotermica etc. 

- 18/03/2009 – 14:00/18:00 
L'efficienza energetica degli edifici, interventi migliorativi (cappotto termico, caldaia a 
condensazione, isolamento termico, infissi ed impianti solari termici); Agevolazioni, 
detrazioni fiscali (55%): come funziona, chi può accedere, tempistica, modulistica; FAQ 

- 25/03/2009 – 14:00/18:00 
Solare fotovoltaico: tipologia di impianti, tipologia dei pannelli, informazione sulla 
produzione solare, efficienza e garanzie; Agevolazioni fiscali: conto energia, come 
funziona, chi può accedere, tempistica, modulistica; GAS: prima presentazione; Modulo call 
center e prenotazioni: discussione e confronto. 

 
La finalità generale degli incontri era comunicare a non addetti ai lavori temi specifici in modo 
divulgativo e semplice offrendo ai partecipanti l’opportunità di conoscere, seppur in modo generale, 
le varie questioni che lo Sportello avrebbe dovuto affrontare nel suo rapporto con l’utenza. 
L’obiettivo specifico è stato quello di fornire delle nozioni base tali per cui in assenza o sostituzione 
del personale di Sportello Energia Comune  gli addetti di call center e front office fossero in grado 
di fornire le prime risposte e fare un lavoro di scrematura rispetto a domande inopportune. 
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L’interesse dimostrato dei partecipanti è stato buono anche in termini di domande ed interventi, 
considerato che trattasi di argomenti in parte di natura squisitamente tecnica. 

4.2   Seminario amministratori e tecnici Pubbliche Amministrazioni  
Svolta l’organizzazione e la comunicazione di n. 2 seminari ad invito di presentazione dell’attività 
dello Sportello e di aggiornamento informativo sui temi energetici rivolto ad amministratori e 
tecnici  appartenenti alle PPAA dei comuni ricadenti all’interno del territorio dell’ente Bacino 
Padova 3 e 4 (n. 8 ore totali c/o la sede del Padova TRE srl - Bacino Padova 3 ad Este in data 
31/03/2009 e c/o la sede del Municipio di Pontelongo in data 08/04/2009). 
Ai Seminari hanno aderito in 41, tra tecnici ed amministratori, per una partecipazione effettiva di 22 
persone. 
 
Ai Seminari rivolti agli amministratori pubblici e tecnici comunali hanno relazionato l’arch. Stefano 
Bassan e l’ing. Alessandro Mazzari sui seguenti temi: 

Il progetto Energia Comune , Le energie rinnovabili, L’efficienza energetica e la figura 
dell’energy manager, le fonti normative e legislative, norme tecniche, urbanistiche, linee 
guida e regolamenti edilizi sostenibili. 

 
I partecipanti hanno manifestato apprezzamento per l’iniziativa. Notevole l’interesse per tutti gli 
argomenti trattati, che avrebbero richiesto ulteriori occasioni di approfondimento. In particolare per 
quelli riguardanti il solare fotovoltaico, le biomasse legnose, l’efficienza energetica, le normative ad 
essa correlate, le opportunità di innovare i regolamenti edilizi ed urbanistici in chiave eco-
sostenibile, la figura dell’energy manager, l’illuminazione pubblica e le formule realizzative possibili 
anche grazie alle Esco ed alle forme di finanziamento tramite terzi.  

Molte le domande inerenti le opportunità offerte dalle leggi vigenti alle amministrazioni comunali e 
forte la curiosità verso esempi di buone pratiche citati nel corso dei seminari.  

Le richieste di approfondimento auspicate dai partecipanti hanno riguardato le buone pratiche 
riguardanti le biomasse, il teleriscaldamento, il fotovoltaico e le relative formule di realizzazione e 
di finanziamento di eventuali interventi tramite finanziamento pubblico e di terzi privati (Esco) 

 
4.3 Workshop Nuova luce per la città 
Energia Comune  ha promosso e collaborato alla realizzazione del Workshop Nuova luce per la 
città  in collaborazione con la Fondazione Legambiente Innovazione e Philips Lighting Italia che si 
è tenuto in data 04/11/2009 c/o la Sala consiliare del comune di Monselice. 
Fra i relatori del workshop erano presenti fra gli altri, l’Arpa Veneto, la Provincia di Padova - 
assessore alle politiche energetiche Roberto Marcato- e AzzeroCO2. L’oggetto dell’incontro di 
lavoro è stato l’inquinamento luminoso e l’efficienza energetica applicati al ruolo che le 
amministrazioni comunali possono assumere sul territorio locale. I temi, in particolare, hanno 
trattato: 

la normativa regionale veneta di nuova approvazione (LRV n. 17 del 07/08/2009), la 
pianificazione della luce sul territorio, censimento e linee guida operative, l’efficienza 
nell’illuminazione stradale funzionale, luce bianca per i centri storici, nuove tecnologie a 
LED per valorizzare i monumenti storici, progetti di Energy saving ed il ruolo delle Esco. 
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4.4 Workshop Buone Pratiche 
Censimento e organizzazione un Workshop su tema Buone  Pratiche  rivolto alle pubbliche 
amministrazioni. 
 
Al workshop sulle Buone pratiche, il cui svolgimento è programmato per la durata di una giornata 
di lavoro e previsto per il prossimo mese di Marzo, tratterà i seguenti argomenti: 

CANDIANA + BIOMASSE EUROPA S.R.L., Integrazione dell’impianto di riscaldamento a 
gas metano esistente a servizio di scuola media, materna, elementare con nuova caldaia a 
cippato a km0 (Arre) e realizzazione di rete di teleriscaldamento. 
POLVERARA, Realizzazione di un impianto pilota di pirolisi per la produzione di energia 
elettrica e termica tramite biomassa a km 0, di una rete di teleriscaldamento a servizio di 
edifici pubblici e nuove lottizzazioni nel centro capoluogo e formazione dell’associazione 
“Distretto delle energie rinnovabili e naturali” tra sei comuni contermini.  
SCHIO, Introduzione nel regolamento edilizio di norme, criteri ed agevolazioni per l’edilizia 
sostenibile.  
PIOVE DI SACCO, Piano Energetico Comunale (P.E.C.) e “isole energetiche”. 
ENERGIA COMUNE, Illustrazione del progetto, descrizione delle iniziative realizzate. 
ESTE, Iniziative pubbliche per la riduzione dell’impatto ambientale ed energetico dei 
cittadini. 
DIBAWATT SORGENIA, Installazione alimentatore elettronico creato da Sorgenia 
Menowatt per l’ottimizzazione dell’efficienza degli impianti di illuminazione pubblica.  
CEGGIA, Impianto fotovoltaico costruito con la formula del leasing. Esempio replicabile.  

 
Scopo dichiarato dal titolo stesso del workshop è quello di fornire ai soggetti maggiormente 
coinvolti ed interessati, amministratori pubblici, dirigenti e tecnici degli enti territoriali, ma non solo 
a quelli, un quadro operativo delle “pratiche” in atto in particolare sul territorio del PD3 e PD4 e in 
generale nel Veneto, nei settori “risparmio energetico e fonti rinnovabili” tali da poter essere portate 
come esempio virtuoso da analizzare, conoscere e riprodurre nel proprio contesto specifico. Il 
workshop vale anche come stimolo a ricercare “la propria strada” a partire dai casi reali applicati e 
misurabili presenti sul territorio.   

 
Al workshop sulle Buone pratiche si prevede di invitare i comuni ed enti pubblici territoriali 
dell’intera provincia di Padova, pertanto si presume una buona partecipazione numerica. 
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NOTE 



via Rovigo 69 - Este (PD) 
sportelloenergia@pdtre.it 

www.energiacomune.org/padovatre

800 238 389
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